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Presvedcivy recnik



1. POSTOJ

Najprv -eny,
az potom -ivy







>. EMOCIE

Nebudte sterilni












3. STRUKTURA

Co vsetko
a ako povedat
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4. VIZUAL

Nepokazte si to
PowerPointom



,Ludia, ktori vedia, o com hovoria,
nepotrebuju Power Point.”


Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Je na tom kus pravdy – tí naj machri power point nepoužívajú. Máš vtedy najbližšie k ľuďom. Mikloš na CFO Forum. �Je to extrém.  Niekedy sa tomu nevyhnete, hlavne v práci. 
Keď už ho máte použiť, tak si povieme ako. 


Akeé chyby robime pri prezentacii

* Slajd je plny odrazok

 Ludia Citaju popredu

e Prilis vela textu — nemo6zete mu konkurovat!
 Malé pismo a divné obrazky

e ReCnik straca vyznam

e ReCnik sa sam otocCi smerom na platno

e ,Poslite nam prezentaciu, prosim.”

e Publikum ziva, zaspava, pripadne zomiera



Prezentujúci
Poznámky prezentácie
teátro


Sklapni a nechaj ma citat.



Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Asi ste si toto pomysleli / toto sa vo vas asi udialo... 
Recnik, ktory by mal byt centrom pozornosti, nielenze sa stava zbytocny, ale dokonca az rusivy, zavadzia, lezie na nervy. 
Priklad: citate si noviny/ knihu a niekto vam do toho rozprava – mazova mama


MOTIVACIA
K ZMENE

ukazka z praxe


Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Robili sme pre korporáciu 
Centrála vo Viedni – projektoví manažéri – zmeny do dcérskych pobočiek 
Mala to byť presvedčivá prezentácia 


Povodna situacia

Business IT

Product Product Transformation System integration
development description (incl. programming)
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Cielova situacia

iProduct plugged-in to sCore

G Key architecture principle of sCore:

iProduct
interface

(4

,iProduct VP/MS models are plugged-in
g Requires well-designed iProduct interface and

iProduct-compliant VP/MS models

' ib‘y => modelling standard matters

e Generates substantial benefits:

No hard-coding of tariffs in core system
Lower dependency on IT

Advanced time-to-market

Potential for sharing products

Easier product maintenance

Better architecture = better performance

ounswLNE


Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Významné benefity – v rohu blším písmom


Project Goal

# Definition/update of existing Product
development forms with all required information

which missing at the moment (e.g. underwriting rules,

standard basicvs. standard approval vs. standard undenariting,
all kind of changes, premium/non premiumrelated etc.)

» Creafing rules/guidelines for forms fulfiliment

» Description of all products in standard/pre
defined forms, with all information necessary
for product modeling

» Modeling of products - migration from current
product portfolio to IProduct portfolio (VP/MS
models)
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Project Organization
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Project Phases and Main tasks

#» Analysis and modeling of one product
per product category in MNE

» Analysis of all products per product
category in MNE

» Modeling of all analyzed products an
tariffs in VP/MS

» Analysis of IT-requirements (GAP to
existing or planned functional
requirements)
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Project plane

- Milestones

preconditions for planning

End of project

- Organisation

elicit list of products RS, classified
elicit list of products MNE, classified

- products and tariffs RS

Pilot products RS (Household, Life1)
YP/MS model of pilot products

unique products RS

YP/MS model of unique products RS
copycat products RS

YP/MS model of copycat products RS

- products and tariffs MNE

Pilot products RS (Household, Life1)
YWP/MS model of pilot products

unique products MHE

YPMS model of unigue products MME
copycat products MMNE

YP/MS model of copycat products MNE

sCore [T requirements

TOM new product development process update

Mon 02.09.13
Mon 02.09.13
Tue 31.12.13
Thu 15.08.13
Thu 15.08.13
Thu 15.08.13
Wed 14.08.13
Wed 14.08.13
Mon 02.09.13
Mon 02.09.13
Mon 16.09.13
Frio1.11.13
Sat 16.11.13
Mon 16.09.13
Mon 16.09.13
Mon 30.09.13
Mon 30.09.13
Tue 15.10.13
Frio1.11.13
Sat 16.11.13
Mon 02.09.13
Mon 02.09.13

Tue 31.12.13
KMon 02.09.13
Tue 31.12.13
Fri 23.08.13
Fri 23.08.13
FriZ23.08.13
Mon 30.12.13
Mon 02.09.13
Fri13.08.13
Wed 30.10.13
Fri15.11.13
Fri13.12.13
KMon 30.12.13
Mon 30.12.13
Fri 27.09.13
Fri11.10.13
Thu 31.10.13
Fri15.11.13
Fri13.12.13
Mon 30.12.13
Mon 30.12.13
KMon 30.12.13
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Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Potom nastava fenomen – smrt powerpointom, normalne pricina smrti v marnici :)


Odsudeny na
smrt PowerPointom



Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Trest smrti sa vykonava tak, ze chudaka posadite na stolicku a pustate mu jeden slajd za druhym a cakate, kym umrie. 


4. HOVORTE
JEDNODUCHO



,Ked nieco
nevies povedat

JEDNODUCHO,

asi tomu dost
dobre

nerozumies.



Prezentujúci
Poznámky prezentácie
Prvý faktor - jednoduchosť


KATKA KOVALCIKOVA

+421 918 539 200
www.silnyrecnik.sk

Katka je eurépska Sampionka
vrecneni 2011

Thank you
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